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附件1
关于举办首届建筑装饰企业出海高级研修班
及海外市场对接会的通知
各省、自治区、直辖市建筑装饰协会（分会），新疆生产建设兵团建筑业协会，各会员企业、有关单位：
在全球产业链重构与“一带一路”深化推进的战略机遇期，建筑装饰企业出海已从“可选路径”变为“图强刚需”。但国际市场政策壁垒、技术标准差异、跨文化管理难题、项目对接低效等痛点，正成为企业出海的“拦路虎”。
为助力企业突破发展瓶颈，中国建筑装饰协会联合商务部中国欧洲经济技术合作协会，倾行业顶级资源打造“出海战略攻坚研修班+国际市场项目对接会”，以前所未有的“系统性知识赋能+官方项目直通+实战经验复制”模式，助企业抢占欧亚市场先机。
一、组织机构
主办单位：中国建筑装饰协会
　　　　　商务部中国欧洲经济技术合作协会
二、时间和地点
报到时间：9月17日 14:00-22:00
报到地点：北京河南大厦大堂（朝阳区潘家园华威里28号）
培训时间：9月18日—19日
培训地点：河南大厦
三、会议内容
（一）培训内容
1.系统构建出海知识体系——从0到1打通全链条
覆盖国际市场准入规则、项目投标风控、跨文化管理、税务合规、如何用工等20+核心模块，由商务部研究院专家、海外合规律所合伙人等组成权威师资，揭秘海外市场潜规则与“避坑”指南，从政策、法律、文化等维度提供可落地的解决方案。
2.直通欧亚三国工程项目——大使馆背书的黄金商机
乌兹别克斯坦、阿塞拜疆、波黑三国驻华使馆外交官现场推介国家级基建项目清单，含国家整体情况、建筑装饰行业发展、投资环境、相关展会、税收政策、可参与的合作项目清单。
对接会现场设置项目咨询环节，为企业提供潜在出海机会。
3.解码国际前沿技术与设计——接轨全球顶尖标准
全球知名工程咨询集团资深专家亲授绿色建筑技术、智能家居系统集成、智能办公空间设计等前沿方案，解析欧盟、中亚等地区技术认证标准，现场展示欧洲最新装饰材料应用案例，助力企业产品升级与技术出海。
4.实战经验全流程复刻——成功企业操盘手亲述
森特士兴等装饰建材头部企业高管拆解从市场调研到项目落地的全周期实战路径，分享海外用工纠纷处理、知识产权保护等“避坑”经验，现场输出可复用的操作模板。
（二）六大核心培训模块
	模块主题
	核心内容
	拟邀重磅讲师

	欧亚市场战略地图
	中亚与中国政经关系走向、建筑业投资热度分析、重点国别市场机遇预判
	商务部研究院欧亚研究所原所长刘华芹，乌兹别克斯坦、阿塞拜疆、波黑三国驻华使馆外交官，中亚商会/律所/咨询公司专家

	国际项目操盘密码
	从标书制作到合同索赔的全流程风控，金融赋能企业出海
	中国进出口银行专家

	技术出海破局之道
	国际建筑装饰先进技术与设计理念、智能装饰系统集成方案、建材产品本地化适配策略
	全球知名工程咨询集团专家

	合规经营防火墙
	海外用工风险识别、知识产权布局、跨境税务筹划
	波兰 BIP 律所、波黑 IA 律所、上海世智人力资源有限公司专家

	跨文化管理密钥
	中亚/欧洲商务礼仪禁忌、团队文化融合策略、危机公关实战
	商务部欧亚司原司长、商务部驻俄罗斯大使馆前公使衔经商参赞张地，中国欧洲经济技术合作协会波黑代表处专家

	标杆案例全复盘
	中国企业在海外项目落地实录、案例深度剖析
	森特士兴等企业专家


四、报名须知
（一）本活动自愿参加，会员企业3500元/人、非会员企业5000元/人（含9月18日、19日中餐和晚餐），交通、住宿自理。
（二）为保证交流质量，会议人数控制规模，额满即止，欲报从速，按报名顺序安排上课座位。
（三）请参会人员扫描下方二维码进行会议报名，报名截止时间为9月10日。
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（四）请参会人员于9月10日前将会务费汇至以下账户，并注明“出海研修班”字样，电子发票在汇款后1-3个工作日，到注册时所填邮箱自行下载。
户  名：中国建筑装饰协会
开户行：中国工商银行股份有限公司北京南方庄支行
账  号：0200225919200039181
（五）请参会人员认真填写调查问卷，并发至指定邮箱zp88383138@126.com，以便协会有针对性服务行业、服务企业。
五、联系方式
（一）会务联系
中国建筑装饰协会
杨　忠  010-88389185  13021988282
李卫青  010-88383138  13693601037
王立艳  010-88389062  15910867607
张敏敏  010-88389192  13126688976
高　俊  010-88389184  15210888581
屈桂林  010-88380830  18611956698
中国欧洲经济技术合作协会
王彤阳  010-64515498   15810510893
（二）酒店预订
1.房  价：大床房  500元/间/天（含单早）
双床房  550元/间/天（含双早）
2.联系人：郭新雅（河南大厦）13488850074（微信同号）
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附件：建筑装饰企业出海高级研修班调查问卷
 
 
中国建筑装饰协会    中国欧洲经济技术合作协会
2025年7月18日  
附件

建筑装饰企业出海高级研修班调查问卷

尊敬的企业负责人：
您好！为更好地服务中国建筑装饰企业出海发展需求，提升企业国际化经营能力，我们计划持续推出建筑装饰企业出海高级研修班。本问卷旨在了解企业在出海过程中的实际需求、痛点及培训期望，问卷内容仅用于课程设计优化，我们将严格保密。感谢您抽出宝贵时间参与调研！

一、企业基本信息

1.企业名称：______________________________

联系人：_________联系方式：____________

2.企业成立年限：

□5年以下  □5-10年  □10-15年  □15年以上

3.企业规模（员工人数）：

□50人以下  □50-200人  □201-500人  □500人以上

4.主营业务范围（可多选）：

□公共建筑装饰装修

□住宅装饰装修

□幕墙

□装饰设计

□其他_________

5.是否有海外业务经验：

□无（计划出海）  □1-3年  □3-5年  □5年以上
二、出海现状与需求

6.企业出海的主要目标市场是（可多选）：
□东南亚  □中东  □非洲  □欧洲  □北美  □其他_________
7.当前海外业务面临的主要挑战（可多选）：

□政策法规不熟悉  □本地化人才短缺  □供应链管理困难

□文化差异冲突    □市场竞争激烈    □资金周转压力

□品牌知名度低    □其他__________

8.企业在海外业务中最需要提升的能力（可多选）：

□国际市场调研与分析     □跨境项目管理

□合规运营（法律/税务）  □跨文化沟通与团队管理

□品牌营销与渠道建设     □供应链整合

□融资与风险管控         □其他__________

三、研修班内容期望

9.您对研修班哪些内容更感兴趣（可多选）：

□政策解读（目标国投资/贸易政策）
□实战案例分析（成功出海企业经验）

□法律与合规（劳工法、知识产权、合同纠纷）

□供应链与物流管理

□跨文化管理与本地化运营

□国际招投标与项目管理

□品牌国际化与市场推广

□金融与税务筹划（跨境支付、税收优惠）

□其他__________

10.您更倾向于通过以下哪种形式进行培训（可多选）：

□专家讲座  □实地考察（如海外项目现场）  □案例教学

□企业参访（国内出海标杆企业）  □线上+线下结合

11.您希望邀请哪些领域的导师（可多选）：

□政府主管部门专家  □国际律所/会计师事务所从业者

□成功出海企业高管  □行业协会代表

□高校研究人员      □其他__________

12.您对研修班时长的建议：

□1-2天（短期集训）

□3-5天（系统课程）

□分阶段（如每月1次，持续3个月）

□其他__________

四、其他建议

您对本次建筑装饰企业出海高级研修班，还有哪些其他建议或期望？欢迎您在此处提出：
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再次感谢您对本次调研的支持！祝您的企业蒸蒸日上，海外业务蓬勃发展！

如您有进一步交流需求，可联系：

联系人：杨  忠  010-88389185  13021988282

李卫青  010-88383138  13693601037
电子邮箱：zp88383138@126.com
调研方（单位名称）：

日期：
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